Geeignetheitspriufung von Versicherungsanlageprodukten

Anhang zur Beratungsdokumentation (stand: 22.02.2018)

Versicherungsmakler sind dazu verpflichtet, im besten Interesse der Kunden zu handeln. Dazu erfragen wir, ob das in Betracht
kommende Versicherungsanlageprodukt fir Sie geeignet ist. Wahrend der Vertragsdauer prifen wir dies nicht regelmafig.

1. Kunde/Interessent (Potenzieller VN)

» Vorname » Nachname » Geb.Dat.

2. Welches Produkt kommt in Betracht? (Bitte Garantieniveau und Anlageschwerpunkte angeben, sofern wahlbar.)
4

3. Welches Ziel verfolgen Sie mit der Anlage? (Mehrfachnennung méglich) [Q Keine Angaben]|
U Altersvorsorge mit lebenslanger Altersrente; sofern ermittelt: meine Rentenlicke betragt EUR

U Hinterbliebenenvorsorge

U Finanzierung der spéateren Ausbildung eines Kindes

U Sonstige Vermdgensanlage/sonstiger Vermdgensaufbau
O Inanspruchnahme staatlicher Férderungen

U Sonstige Ziele

4. Von welcher Anlagedauer gehen Sie aus? (Wichtige Schwellenwerte sind: 1/3/5/12/20/30 /40 Jahr(e))

U genau Jahr(e) U mindestens Jahr(e) U hdchstens Jahr(e) [ Keine Angaben|
5. Welche Einzahlungen planen Sie und mit welcher Zahlungsweise? [ Keine Angaben]|
» RegelmaRig EUR als 4 monatliche / Q Ya-jahrliche / Q Y%-jahrliche / Q jahrliche Zahlung

» und/oder einmalig EUR als Einmalzahlung/Zuzahlung zu Beginn

6. Uber welche Kenntnisse und Erfahrungen verfiigen Sie? [Q Keine Angaben|

Durchschnittliche Hohe der Durchschn.

Kenntnisse Erfahrungen bisherigen Einzahlungen in EUR: Anzahl der

. . kei < < < < > Transaktio-
Anlageprodukt 8 NeIN jahren <M 2500 5000 10.000 20.000 20.000 nen pro Jahr
» Lebens-/Rentenversicherung, klassisch a a a a a a a a
» Lebens-/Rentenversicherung, Q 0 0 Q Q 0 0 Q
fondsgebunden — E—

» Termfix-Lebensversicherungen
(z. B. Ausbildungsversicherung) @ o __ 0@ Q Q - - Q E—

» Kapitalisierungsprodukte (,Parkprodukte)

» Gekoppelte Vertrage (z. B. Privatrente mit o o 0 0 0 0 0 0
Berufsunfahigkeitszusatzversicherung) — E—

» Andere a a a a a a a a

7. Wie ist lhr Bildungsabschluss und welche beruflichen Erfahrungen haben Sie? [O Keine Angaben|

» Hochster Bildungsabschluss

» Aktueller Beruf und relevante friihere Berufe
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8. Wie hoch ist Ihr finanzieller Spielraum?
» Wie hoch sind lhre monatlichen

[Q Keine Angaben|

Einkiinfte (z. B. Nettogehalt)? 0 <1.500 EUR Q1 1.500-3.000 EUR O 3.000-5.000 EUR Q > 5.000 EUR
» Wie entwickeln sich lhre Einkiinfte? QO sinkend U stabil O schwankend U steigend
> Wie hoch sind Ihre fur Anlagezwecke 5 . 450 yr @ 150-300 EUR 0 300-500 EUR 0 > 500 EUR

freien (liquiden) monatlichen Mittel?

» Wie hoch ist hr gesamtes Vermdgen
abztiglich Verbindlichkeiten?

0 < 10.000 EUR O 10.000-50.000 EUR O 50.000-100.000 EUR Q > 100.000 EUR

9. Wie ist Ihre Risikotragfahigkeit?

» Einen Verlust der eingezahlten Pramien kann ich mir finanziell leisten

4 gar nicht

[Q Keine Angaben|
O bis 100 % (Vollverlust)

Q bis %

10. Wie ist Ihre Risikotoleranz, welchem Anlegerprofil kommen Sie am nachsten? [Q Keine Angaben|

Risikotoleranz/Anlegerprofil Geeignete Produktgruppen 2 BiB*
O Sehr gering/ Fir mich hat die Vermeidung von Risiken und v’ konventionelle, klassische 1
= 9 9 Schwankungen oberste Prioritat. Eine niedrigere Altersvorsorgeprodukte mit
auBerst . . L " - - . .
. . Rendite nehme ich dafiir in Kauf. Zudem wiinsche Garantiezins und Uberschiissen mit
sicherheits- . : - . o . : .
orientiert ich eine garantierte Verzmsun.g. Lediglich beln rein klassischer Anlage
dariiberhinausgehenden Ertragen (Uberschiissen)
akzeptiere ich minimale Schwankungen.
O Gerina/ Far mich hat die Vermeidung von Risiken und v' konventionelle, klassische Alters- 2+3
. 9 Schwankungen oberste Prioritat. Zum Ablauf vorsorgeprodukte mit Garantiezins mit
sicherheits- . . . . o - . :
orientiert missen mlnqestgns meine eingezahlten Beltra_ge Anlage (:jer Uberschisse in Fonds
garantiert sein. Eine niedrigere Rendite nehme ich v konventionelle Altersvorsorgeprodukte
dafir in Kauf. Bei der Wertentwicklung verzichte ich der ,Neuen Klassik“ ohne
aber zugunsten der Renditechancen auf einen Garantiezins, mit Chance auf erhohte
Garantiezins oder méchte zumindest die Uberschussbeteiligung
Uberschisse risikoreicher anlegen. Geringe v Klassische Altersvorsorgeprodukte mit
Ertragsschwankungen akzeptiere ich daher. Indexbeteiligung
. Die Vermeidung von Risiken und Schwankungen v Fondsgebundene Produkte mit 100 % 4+5
Q Mittel/ e e . . PR e . .
ausgewogen sowie c#e _Slcherhelt meiner Anlage ist fiir mich endfalllggr Bruttobeitragsgarantie
insoweit wichtig, als zum Ablauf mindestens meine v Konventionelle Altersvorsorgeprodukte
eingezahlten Beitrége garantiert sein missen. der ,Neuen Klassik“ ohne
Zugleich mdchte ich die zusatzlichen C}arantiezins, mit Chance auf erhdhte
Renditechancen einer fondsférmigen Anlage Uberschussbeteiligung
nutzen. Erhohte Schwankungen meines v’ Klassische Altersvorsorgeprodukte mit
Guthabens wahrend der Laufzeit sowie der Ertrage Indexbeteiligung
nehme ich dafir in Kauf.
0 [VARIANTE 1| Abweichend davon wiinsche ich v Unitised-With-Profit-Policen
eine Wertentwicklung méglichst ohne angelsachsischer Versicherer (mit
Verlustrisiken und wiinsche daher die garantierter Mindestwertentwicklung)
hochstmagliche Absicherung von erzielten Ertragen ¥ Fondspolicen mit Option auf
(,Einloggen®). Ertragsabsicherung
0 VARIANTE 2 Abweichend davon akzeptiere ich ¥ Fondspolicen mit anteiliger Brutto-
ein mogliches Verlustrisiko von % meiner Beitragsgarantie, entsprechend dem
insgesamt einzuzahlenden Beitréige, um Spielraum  @kZeptierten maximalen Verlustrisiko
fur zusatzliche Renditechancen zu schaffen.
O Hoch bis Fir mich haben hochstmaogliche Renditechancen v Fondspolicen ohne guthabenbezogene 6 +7
und/oder die Selbstbestimmung der Anlage Garantie (mit individueller Festlegung
sehr hoch/ L Lo ; . L oy >,
. S oberste Prioritat. Auf Garantieleistungen verzichte ich des Chance-Risikoverhaltnisses uber
renditeorientiert ) . - : ;
bis duBerst daher und akzeptiere das Risiko von Verlusten bis die Fondsauswahl)

renditeorientiert hin zum Vollverlust. Ebenso nehme ich hohe
Schwanken sowohl beim Guthaben wahrend der
Laufzeit als auch in der Wertentwicklung hin.

* entsprechende Risikoklassen nach dem Basisinformationsblatt
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11. Zusitzliche Angaben (zu Punkt ) (z. B. im Laufe eines Beratungsgespréches erworbene Kenntnisse)

12. Erklarung zur Geeignetheit

Positives Priifungsergebnis und Empfehlung

O Unter Bericksichtigung und Abwagung lhrer vollstdndigen Angaben, insbesondere lhrer Anlageziele (s. Punkt 3),
lhres finanziellen Spielraums (s. Punkt 8), lhrer Risikotragfahigkeit (s. Punkt 9) sowie |lhrer Risikotoleranz (s. Punkt
10) ist das in Betracht kommende Produkt (s. Punkt 2) unserer Auffassung nach fir Sie geeignet und lhre
Kenntnisse und Erfahrungen (Punkt 6 und ggf. Punkt 11) sind angemessen.

Daher empfehlen wir lhnen den Abschluss dieses Produktes.

Bestéatigung, dass alle Angaben dieses Anhangs zur Beratungsdokumentation zur Beurteilung von
Versicherungsanlageprodukten korrekt sind:

» Ort » Datum ___ . . » Ort » Datum
» Unterschrift des Vermittlers » Unterschrift des Kunden/Interessenten
oder

Negatives Priifungsergebnis, keine Empfehlung

O Unter Bericksichtigung lhrer vollstandigen Angaben, insbesondere lhrer Anlageziele (s. Punkt 3), lhres finanziellen
Spielraums (s. Punkt 8), lhrer Risikotragfahigkeit (s. Punkt 9) sowie Ihrer Risikotoleranz (s. Punkt 10) ist das in
Betracht kommende Produkt (s. Punkt 2) unserer Auffassung nach fur Sie nicht geeignet und/oder lhre
Kenntnisse und Erfahrungen (Punkt 6) sind nicht angemessen.

Warnhinweis: Wir diirfen lhnen daher nicht empfehlen, dieses Produkt abschlieRen.

Mir ist bewusst, dass mein Versicherungsmakler mir das in Betracht gezogene Produkt aufgrund meiner
Angaben nicht empfehlen darf. Hiermit erklare ich meinen ausdriicklichen Wunsch, dass ich dennoch einen
Vertrag iiber dieses Produkt abschlieRen mochte.

» Ort » Datum

» Unterschrift des Kunden/Interessenten

oder

Priifungsergebnis kann nicht ermittelt werden, keine Empfehlung

U Es fehlen wesentliche Angaben, so dass eine fachgerechte Beurteilung nicht méglich ist.
Warnhinweis: Wir kénnen daher nicht beurteilen, ob das in Betracht gezogene Produkt fiir Sie geeignet ist
bzw. lhre Fahigkeiten und Erfahrungen angemessen sind.

Mir ist bewusst, dass mein Versicherungsmakler nicht beurteilen kann, ob das in Betracht gezogene Produkt
fur mich angemessen ist. Hiermit erklare ich meinen ausdriicklichen Wunsch, dass ich dennoch einen Vertrag
liber dieses Produkt abschlieBen mochte.

» Ort » Datum

» Unterschrift des Kunden/Interessenten

— ENDE —
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